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G2A.COM: Google z Podkarpacia

Ton

ie tylko przyktad niewielkiego

startupu, ktoremu udato sie osiggnac
globalny sukces. G2A.COM jest na dobrej
drodze, by stac sie pierwszg marka
kojarzong przez caty Swiat z Polska.

G

G2A.COM ma biura na catym swiecie, w tym
duze centra R&D w Rzeszowie i w Krakowie

Poczatki byty skromne. Do Bartosza Skwarczka, do$wiad-
czonego przedsigbiorcy, podszed! Dawid Rozek, wtedy jeszcze
student prawa, z propozycja utworzenia sieciowego sklepu dla
graczy gier wideo online w cenach znacznie nizszych niz ryn-
kowe. ,,Podzielalismy zdanie naszych klientow, ze ceny gier sa
za wysokie, co dla wielu stanowilo powazng przeszkode w roz-
wijaniu pasji gamingu” - opowiada o poczatkach wspotpracy
Bartosz Skwarczek, prezes i wspotzalozyciel firmy. ,,Niestety,
wszelkie propozycje z naszej strony spotkaly sie z brakiem
odzewu ze strony producentéw i wydawcow” - dodaje. To
niepowodzenie sklonito G2A.COM, wtedy jeszcze znane
jako Go2Arena, do zmiany formuly z tradycyjnego sklepu
sieciowego na platforme aukcyjna, gdzie sprzedawcy, w tym
tworcy gier, moga zaoferowaé klientom petng game produktow
cyfrowych: od gier po dodatki do nich i oprogramowanie,
wszystko w przystepnych cenach.

Nowy model biznesowy strzalem w dziesiatke

G2A Marketplace, nowa flagowa ustuga firmy, rozwineta
sie zaskakujaco szybko. Naplyw sprzedawcow, klientéw i co-
raz wigksza liczba pozycji w katalogu nie przeszty bez echa.
Tworcy gier w koncu zainteresowali sie rosngca w site platfor-
ma. ,Nadszed! taki moment, kiedy producenci zaczeli pukaé
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do drzwi i wychodzili z propozycja wspolpracy” - wspomina
Dorota Wroébel, dyrektor generalna G2A.COM.

Dzi§ G2A.COM moze pochwali¢ sie spektakularnymi
wynikami: 306 tysiecy sprzedawcow oferuje na G2A Market-
place 75 tysiecy produktéw. To najwigkszy tego typu katalog
na $wiecie. Firma jest dumna z ponad 15 milionéw klientow,
ktorzy korzystaja z jej ustug. ,,To im zawdzieczamy nasz sukces.
Zaufali nam i polubili nas, a wielu wrecz pokochato. To daje
ogromna satysfakcje” - podkresla z dumg Dorota Wrébel.

Platforma PAY rusza na podboj rynku FinTech

Platforma aukcyjna to jednak nie wszystko. Ekosystem G2A
preznie si¢ rozrost, w ofercie pojawily si¢ nowe ustugi. Jedna
znajwazniejszych jest G2A PAY, uruchomiona w styczniu 2015
roku sieciowa bramka ptatnos$ci integrujaca ponad 200 metod
z calego $wiata, ulatwiajaca — lub wrecz umozliwiajaca - zakupy
klientom z kazdego niemal zakatka globu.

Jak objasnia Dorota Wroébel, ,G2A.COM to nie tylko
platforma do dystrybucji gier w niskich cenach. To nie tylko
program wspolpracy z twércami gier. Chcemy przede wszystkim
zrewolucjonizowa¢ rynek FinTech (ustug finansowych w sieci
— przyp. red.), a G2A PAY nalezy do kluczowych elementéw
tego planu”.




Firma zatrudnia wielu mfodych specjalistow

Zgodnie z filozofig firma dazy do wyznaczenia nowych
standardéw w globalnym handlu. Wprowadza nowe kategorie
produktéw i ustugi innowacyjne, np. vouchery, ktore znacznie
ulatwiaja kupowanie najpopularniejszych kryptowalut.

Serce G2A bije na Podkarpaciu

G2A.COM ma globalny zasieg. Gtéwna siedziba firmy
znajduje si¢ w Hongkongu i tam zapadajg najwazniejsze dla
spotki decyzje. Jednak to w Rzeszowie, stolicy Podkarpacia,
zlokalizowane jest najwigksze centrum badawczo-rozwojowe.
»Nie zapomnieli$émy, skad si¢ wywodzimy. Z wielka przyjem-
noécig inwestujemy w Rzeszéw, ktory dynamicznie sie rozwija
istaje sie coraz piekniejszym miastem. Chetnie bierzemy udziat
w lokalnych akcjach we wspoétpracy z policja, jak chociazby
rozdawanie opasek odblaskowych, by zwiekszy¢ bezpieczenstwo
na drodze” - konstatuje Maciej Kuc z dzialu PR G2A.COM.
»Mamy réwniez zaszczyt by¢ sponsorem tytularnym G2A

Arena, wspanialego centrum kongresowego zlokalizowane-
go w poblizu Rzeszowa. Odbywaly sie w nim takie wielkiej
rangi wydarzenia jak Kongres 590 z udzialem prezydenta RP
Andrzeja Dudy. Ponadto obiekt goscit osobistosci z zagranicy,
m.in. Bruce’a Dickinsona, wokaliste Iron Maiden”.

Prezes Skwarczek zauwaza, ze w Polsce nie wyrosta zadna
globalna, potezna marka, z ktorg nasz kraj bytby utozsamia-
ny. ,,Ilekro¢ spotykam si¢ z kims$ na $wiecie, zapytany, skad
pochodze, odpowiadam Poland! i niemal zawsze slysze
Holland? Gdy méwimy Niemcy, ludziom przychodzi na mysl
BMW czy Siemens, gdy USA, to Google czy Facebook”. Co
jest najwiekszym marzeniem tworcy polskiego Google’a?
»Chcemy, zeby Polska tez miata taka rozpoznawalng marke.
Kibicujemy kazdej polskiej firmie, ktora jest gotowa pokazaé
tysiacom rodzimych przedsigbiorcow, ze w naszym kraju tez
mozna osiagna¢ sukces na $wiatowa skale. Gleboko wierze,
ze bedzie to wlasnie G2A”.
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G2A.COM: Subcarpathian Google

What began as an unassuming startup
soon became successful worldwide. Now, G2A.
COM is well on its way to become the very first
global brand widely associated with Poland.

G2A.COM started as an online video game
store with accessible price tags. "Gaming can
be an extremely expensive hobby to pursue,
so Dawid Rozek and I wanted to change
that,” explains Bartosz Skwarczek, the CEO
and co-founder of G2A.COM. "Unfortunately,
developers completely disregarded our idea,”
he adds.

This did not deter the two entrepreneurs
from pursuing their goal, though. With a radi-
cal change of the formula behind G2A.COM
came a breakthrough - this regular store-
turned-digital gaming marketplace quickly
rose to power and built a huge and steadily

growing customer base. Today, the company
boasts impressive numbers: 306,000 sellers,
a vast catalog of 75,000 digital products -
the largest of its kind - and over 15 million
customers. "It is thanks to our clients and fans
that we've grown so big. We can never thank
them enough,” comments Dorota Wrébel,
General Director at G2A.COM.

The marketplace is just the tip of the iceberg.
G2A.COM aims to revolutionize FinTech world-
wide through various products and services,
including G2A PAY, the company's flagship
online payment solution supporting over 200
global and local payment methods.

While being a multinational company based
in Hong Kong, G2A.COM does not eschew its
Polish roots and readily invests in Rzeszow,
where its biggest R&D center is located.

"It is time for Poland to have a world-renowned
brand,” Bartosz Skwarczek states. "I firmly
believe this is going to be us.”

G2A.COM is hiring many young specialists



